RENCONTRONS-NOUS! CRE@VALLEE SUD
055345 85 7 AVENUE DE BORIE MARTY
CONTACT@ADHENIA-FORMATION.FR 24660 NOTRE DAME D

SE FORMER TOUT AU LONG DE SA VIE!

odhénio formation

INFORMATIQUE, TECHNIQUE = COMMERCE, MARKETING, RELATIONSET DEVEngPﬁI\éLENT

ET BUREAUTIQUE COMPTABILITE, GESTION RESSOURCES HUMAINES PER

SIRET : 753 127 398 00026
DECL ARATION D’EXISTENCE :

E SANILHAC 722401587 24

WWW.ADHENIA-FORMATION.FR

SECURITE ET SANTE . LANGUES
AU TRAVAIL ETRANGERES

DYNAMISER ET OPTIMISER SON
ACTIVITE COMMERCIALE

1/MY_PAGE_COUNT

Soyez acteur de votre parcoursde formation et passez al'action !
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Méthodes pédagogiques et modalités d'évaluation

h%[()ggre}%ﬂ%geﬂ basée sur I'alternance d’ apportsthéoriques, de phases deréflexion et de confrontation

Des exer cices pratiques accompagnent les apportsthéoriques et per mettent un entrainement concr et

Programme

1. ORGANISER LA GESTION COMMERCIALE
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3. SAVOIR TELEPHONER POUR VENDRE
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Durée de formation
2 jourssoit 14 heures

Public

Commer cial, technico-commercial et vendeur ...

Prérequis
Etreal’aise avec larelation Clients

Niveau / Certification Obtenue
Attestation de formation

Type de formation / stage
Intra/Inter/ Accompagnement individuel
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. COMPRENDRE LES REFUS DES CLIENTS

. PREVOIR UN 2 EME RDV CLIENT
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